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1 - L’environnement 
politique de la région 
Il s’agit de replacer le pays considéré dans
son contexte stratégique, sécuritaire et
politique pour comprendre ses relations
internationales et ses choix intérieurs.

Dans cette perspective, il sera évoqué :

- Un rappel historique 
déterminant l’actualité

- La politique étrangère du pays 
et ses enjeux

- Les alliances et solidarités
mises en oeuvre

- Les principes fondant
l’organisation du pays

- Les relations avec les voisins

- Les grands traits socio-économiques
et notamment le niveau de vie 

Cette présentation est effectuée avec le
souci de souligner les enseignements
pratiques à en tirer pour une entreprise
qui envisage d’entretenir une activité
dans ou avec ce pays, , ou encore pour
une administration qui souhaite appro-
fondir ses relations avec le pays concerné.

2 - La situation 
de la sécurité du pays 
Il importe ensuite de présenter des éclai-
rages sur les paramètres qui peuvent
préoccuper tant le futur investisseur que
le commercial ou le cadre d’une adminis-
tration qui doit développer des relations
avec les clients, les fournisseurs ou les
partenaires locaux. Deux aspects seront
donc abordés, la menace et le risque.

Sur le plan de la menace l’accent sera mis
sur les relations avec les  pays voisins
et les motifs qui justifieraient des attaques
terroristes.
Sur le plan du risque, seront évoqués
la situation sécuritaire intérieure, la prati-
que d’Etat de droit et la stabilité sociale.

Une fois encore, l’analyse sera abordée
avec la préoccupation de répondre aux
interrogations à court, moyen et long
terme de responsables d’entreprises
ou d’administrations envisageant de
développer des investissements, des
expatriations de personnel ou simple-
ment des contacts.
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3 - Les réalités humaines 
et sociales du pays  
Les acteurs avec lesquels les responsables
d’entreprises ou d’administrations
françaises auront à traiter ne partagent
pas forcément nos priorités, nos
coutumes, nos modes relationnels ou nos
habitudes. Ces différences, souvent de
forme, peuvent engendrer des difficultés
ou des incompréhensions. Il est indispen-
sable de connaître les paramètres
déterminants pour s’adapter ou tout
simplement comprendre.

Le premier axe de réflexion portera
sur l’évaluation de la situation : niveau
de vie, niveau d’éducation, histoire
humaine et religion.

Dans un deuxième temps, s’appuyant sur
ces paramètres, il sera mis en lumière les
conséquences sur la vie quotidienne :
l’emploi de la parole et de l’écrit, l’usage
des mots, les  conventions, les rapports
familiaux et sociaux, la courtoisie,
l’autorité, la hiérarchie,  le conflit etc ..

Cette approche sera très pratique
et illustrée par des exemples et des
recommandations concrètes.

4 - L’expérience 
d’un responsable d’entreprise
sur le pays considéré 
Cette dernière séance a pour vocation de
permettre un partage d’expériences avec
des responsables ayant travaillé à
l’étranger dans les pays considérés.

Chaque intervenant est riche de ses
succès et de ses échecs. Il ne s’agit pas
de proposer des recettes ou des
recommandations à caractère technique,
financier, économique, juridique etc..
pour lesquels d’autres organismes sont
beaucoup mieux placés que JFC Conseil,
mais de bénéficier d’une expérience
réelle de haut niveau qui viendra
compléter les séances précédentes par
un vécu positif ou négatif qui 
permettra aux participants de construire
leur point de vue.


